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Si tomamos como forma de medir la produccion de
cerdos, la cantidad de capones por madre vendidos en
el ano, observamos que los 46 pequenos productores
venden como maximo un promedio de 15,8 capones/
madre/ano , mientras que las empresas con mayor
tecnologia venden mas de 20. Esto demuestra la falta
de productividad y de eficiencia de los pequenos ante
los grandes. Otro de los motivos, ademds de los enu-
merados, es que la actividad porcina para el pequeno
productor, es un emprendimiento secundario dentro de
la explotacion, ya que su actividad principal es la
agricultura.

Se gesta la Asociacion

A partir de estos pocos datos los productores tomaron
conciencia que era dificil persistir en el sistema si
continuaban produciendo en forma individual y se plan-
tearon dejar de invertir cada uno en su granja y unificar
la inversion y de ese modo bajar los costos a través de
una mejor productividad.
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El primer objetivo que tuvo APROCER al constituirse,
fue lograr en forma agrupada, igualar al menos los
indices productivos de los productores “de punta” y
llegar a vender 22-25 capones/madre/ano. Esta com-
paracién se realizé con productores “vecinos”, de su
misma localidad y no con productores de paises mas
avanzados técnicamente.

A partir de esa premisa la propuesta fue instalar una
“fabrica de lechones” con los aportes de cada uno de los
asociados. Es decir cada asociado invirtié capital propio
segun sus posibilidades y adquirié una participacion
accionaria en la “fabrica intensiva de lechones” que les
permitié alcanzar una escala y un nivel tecnolégico tal
que mejoré sustancialmente la eficiencia de produccion
en la cria y recria de los animales.

Las inversiones
En ésta primera etapa se construydé un Centro de

Inseminacién, una sala de Gestacidn, una Maternidad y
una sala de Destete.
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Galpones de APROCER S.A. Plano de las instalaciones construidas.
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Los resultados

A través de la asociacion los productores se desen-
tienden individualmente del manejo de las madres, de
las pariciones y de la cria de los lechones ademas de
sumarles eficiencia y tecnologia en aspectos que
individualmente no podrian adoptar. De éste modo
mejoraron la genética de las madres, unificaron la
calidad y lograron continuidad en la oferta a los
mercados.

Un dato significativo es que pasaron de 15 a 29,5
lechones/madre/ano, es decir que duplican la pro-
duccion de lechones vy triplican las utilidades por el
decremento de los costos de produccion por el aumento
de la eficiencia.
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En ésta primera etapa, los productores retiran los
animales de “la fabrica” para su terminacion (engorde)
y posterior venta, tarea que realizan en forma individual
es sus campos. En relacién a las pariciones, los pro-
ductores reciben semanalmente lechones en forma
proporcional a su participacién accionaria en la so-
ciedad. Sin embargo, en un futuro esta proyectado hacer
el ciclo completo en la empresa e incluso vender en
conjunto para captar mejores precios. Los costos que
insume la produccidn de cada lechdn (alimentacion,
mano de obra, sanidad, amortizaciones, etc.), los abona
cada socio al retirar los lechones para realizar el
engorde. ¢

FRUTALES

PROMOCION ESPECIAL
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CEREZOS / CIRUELOS / DAMASCOS
ALMENDROS / NOGALES / VIDES
MEMBRILLEROQS / PELONES
DURAZNEROS / MANZANOS
ALAMOS / PERALES

477-0916 / 155-817643 / 154-099010

RUTA 151 - KM 3,4 - CIPOLLETTI - Ri0 NEGRO
juanjose@larsa.com.ar | rodrigo@larsa.com.ar / www.larsa.com.ar

LOS ALAMOS DE
ROSAUER

SOCIEDAD ANONIMA
VIVERO DE ROSALES Y PLANTAS FRUTALES

TELEFAX 0299
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